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Disposition

> Forhandlat forfarande med
foregaende annonsering

> FOrhandlat forfarande utan
foregaende annonsering

> Hur ska forhandlingen
genomforas®?

> Sammanfattning
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Allmant

Forhandlat férfarande med foregaende annonsering

> Inte langre en undantagsregel
— Det lampligaste forfarandet ska anvandas

— Far bara anvandas om sarskilt angivna
forutsattningar foreligger

— UM bevisbordan men ingen restriktiv tolkning
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Allmant

Forhandlat férfarande med foregaende annonsering

> Far anvandas om

— Det behovs en anpassning av lattillgangliga
I6sningar (standardlésningar som finns pa
marknaden)

— Det behovs formgivning (design) eller innovativa
l0sningar
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Allmant

Forhandlat férfarande med foregaende annonsering

> Far anvandas om

— Det foreligger sarskilda omstandigheter
avseende kontraktet eller risker

— UM kan inte med tillracklig precision utarbeta
tekniska specifikationer med hanvisning till en
standard m.m.
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Overgang till forhandlat forfarande

Forhandlat férfarande med foregaende annonsering

> Ett forhandlat forfarande med féregaende
annonsering far anvandas om de anbud som
lamnats vid ett oppet eller selektivt forfarande ar

ogiltiga eller inte acceptabla
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Overgang till forhandlat forfarande

Forhandlat férfarande med foregaende annonsering

— Ogiltiga: T.ex. anbud som inte Overensstammer
med upphandlingsdokumenten, anbud som
inkommit for sent, onormalt laga anbud eller det
foreligger bevis for kartellverksamhet eller

Korruption

— Inte acceptabla: T.ex. Anbudsgivare saknar

pegarda kvalifikationer och anbud 6verskrider |

forvag faststalld budget
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Overgang till forhandlat forfarande

Forhandlat férfarande med foregaende annonsering

> UM behover inte annonsera pa nytt om endast
anbudsgivare som inte ar féremal for uteslutning,
uppfyller kvalifikationskrav och vars anbud uppfyller
formella krav tas med | forfarandet

> Alla anbudsgivare som inte ar féremal for uteslutning,
uppfyller kvalifikationskrav och vars anbud uppfyller
formella krav ska tas med | fOrfarandet
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FOorhandlat forfarande utan
foregaende annonsering




Allmant

Forhandlat férfarande utan foregaende annonsering

> Far endast tillampas i undantagsfall
— UM har bevisbordan for att undantag foreligger
— Undantagen ska tolkas restriktivt
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Inga lampliga ansokningar eller anbud

Forhandlat férfarande utan foregaende annonsering

> Inga lampliga anbudsansokningar eller anbud

— Far aven anvandas om inga ansokningar eller
anbud inkommit

— De ursprungliga villkoren for kontraktet far inte
vasentligen andras
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Inga lampliga ansokningar eller anbud

Forhandlat férfarande utan foregaende annonsering

> AnbudsansOkan ar olamplig om den berorda
leverantOren ska eller kan uteslutas eller inte
uppfyller de urvalskriterier som faststallts av UM

> Ett anbud ar olampligt om det ar irrelevant for
kontraktet och darfor uppenbart inte utan
vasentliga andringar kan tillgodose UM:s krav
enligt upphandlingsdokumenten
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Inga lampliga ansokningar eller anbud

Forhandlat férfarande utan foregaende annonsering

> UM behover inte (ska inte) vanda sig till de
leverantorer som deltog | det Oppna eller selektiva
forfarandet och som inte lamnade nagra lampliga
anbudsansokningar eller anbud
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Inga lampliga ansokningar eller anbud
Forhandlat férfarande utan foregaende annonsering
> Vad ar skillnaden mellan ett ogiltigt anbud, inte

acceptabelt anbud respektive ett inte lampligt
anbud?
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Konstnarlig prestation, tekniska skal eller ensamratt

Forhandlat férfarande utan foregaende annonsering

> Far tillampas om det som ska upphandlas endast
kan tillhandahallas av en viss leverantor

— Konstnarliga skal (konstverket maste vara
unikt)

— Tekniska skal och det inte finns nagon
konkurrens

— Finns skydd av ensamratt
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Konstnarlig prestation, tekniska skal eller ensamratt

Forhandlat férfarande utan foregaende annonsering

> Undantagen avseende tekniska skal och
ensamrétt far endast tillampas om det inte finns
nagot rimligt alternativ och avsaknaden av
konkurrens inte beror pa en konstruerad
avgransning

HANNES SNELLMAN



Synnerlig bradska

Forhandlat férfarande utan foregaende annonsering

> Forhandlat forfarande utan féregaende
annonsering far tillampas om det féreligger
synnerlig bradska

> Ingen skillnad fran vad som géller idag
> UM far inte ha orsakat bradskan m.m.
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Dagslaget

Hur ska férhandlingen ga till?

> Begreppet "vasentlig forandring”

— Betydande skillnader jamfort med ursprungligt
annonserat forfragningsunderlag

— Test: andra deltagare och/eller andra anbud

— Deltagande anbudsgivare ska ges samma
forutsattningar och tillrackligt med tid att
anpassa anbud
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Dagslaget

Hur ska férhandlingen ga till?

> "Vasentliga forandringar” | praxis
— Tillkomst och modifiering av obligatoriska krav

— Tillkomst av tjanster eller leveranser som inte
omfattades av det ursprungligen annonserade
forfragningsunderlaget
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Dagslaget

Hur ska férhandlingen ga till?

> Strang praxis | Sverige for vad som utgor en
tillaten andring av férfragningsunderlag under
pagaende upphandling
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Nya reglerna

Hur ska férhandlingen ga till?

> Minimikrav

— Den upphandlande myndigheten ska ange vad
som utgor minimikrav och som ska uppfyllas av
alla
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Nya reglerna

Hur ska férhandlingen ga till?

> Minimikrav

— "Minimikrav som den upphandlande myndigheten
faststaller ar de villkor och egenskaper (i
synnerhet fysiska, funktionella och rattsliga) som
alla anbud bor uppfylla eller inneha for att den
upphandlande myndigheten ska kunna tilldela
kontraktet 1 enlighet med de valda
tilldelningskriterierna.”
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Nya reglerna

Hur ska férhandlingen ga till?

> Andringar av stéallda krav m.m.

— Skriftlig information om andringar som sker
efter det att upphandlingsforfarandet paborjats

— Anbudsgivarna ska ges skalig tid for att
Inkomma med andrade anbud

— Sedan upphandlingen paboérjats far
minimikraven inte andras
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Nya reglerna

Hur ska férhandlingen ga till?

> FOr att forbattra innehallet i anbuden far UM
forhandla om ursprungliga och alla efterfoljande
anbud, dock inte de slutliga anbuden

> Forhandlingar far avse alla aspekter av det som
ska koOpas forutsatt att de inte utgor minimikrav
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Nya reglerna

Hur ska férhandlingen ga till?

> UM ska under forhandlingarna garantera
likabehandling av samtliga anbudsgivare och far
t.ex. inte lamna ut information som kan gynna
vissa anbudsgivare i forhallande till andra

> Jamfor HFD mal nr 6309-14
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Nya reglerna

Hur ska férhandlingen ga till?

> Forhandling 1 successiva etapper

Om det angetts i nagot av upphandlingsdokumenten far
forhandlingarna far delas upp i successiva etapper for att
minska antalet anbud som omfattas av forhandlingen

UM far efter varje etapp minska antalet anbud

Ska ske pa grundval av de tilldelningskriterier som har
angetts upphandlingsdokumenten

Det slutliga antalet anbud ska alltid vara sa stort att effektiv
konkurrens uppnas
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Nya reglerna

Hur ska férhandlingen ga till?

> Avslutande av forhandlingar

— Kvarvarande anbudsgivare ska ges en
gemensam tidsfrist for att komma in med
eventuella nya eller andrade anbud
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Sammanfattning



Sammanfattning

> Forhandlad upphandling utan féregaende
annonsering inte langre ett undantag

> Vad ar skillnaden mellan ett ogiltigt anbud, inte
acceptabelt anbud respektive ett inte lampligt
anbud?
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Sammanfattning

> Var noga med att ange vad som utgor
minimikriterier

> Allt som inte utgor minimikriterier ar (i princip)
forhandlingsbart

> Yttersta ramen: Vasentlig forandring
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FOrelasare

Joakim Lavér
Partner

Tel: +46 760 000 037
joakim.laver@hannessnellman.com
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